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PORTRAIT DU MOIS

Silvio Vio, 56 ans, est italien.
Installé en France depuis 1977,

IIII'

-~ nommet, décide a 50 ans de vivre

m" . _

Une révelation

A 19 ans, destiné & une carriére vétéri-
naire, Silvio est embarqué par son oncle
pour un baptéme de |'aire « Ce fut une
véritable révélation | » déclare-t-il, un
ceil tourné vers la photo de son oncle
Settimo, toujours posée sur'son bureau.
Aprés un bac scientifique, il souhaite
‘engager dans I'armée de I'air ita-
*. lienne, mais en 1974 la crise pétro-
—ligre conduit Alitalia & bloquer toutes
%odmissions au concours. Le destin
éloigne donc de ses choix, et Silvio se
lance dans une'carriére industrielle. 1l
obtient cependant ses brevets de pilote

privé. ° \%{ .
De I'ltalie a1a France

En 1977, Silvio -passe "les Alpes" afin
d’épouser Véronique. Il doit alors re-
passer tous ses brevets de pilote TT et
planeur afin de pouvoir assouvir sa
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immigré", tel qu’il aime a se

passion sur le territoire frangais. Aprés
une qualification sur bi-moteur, son
activité de loisirs semble le rassasier...
au moins un temps, puisqu’il découvre
la voilure tournante qui le séduit éga-
lement trés rapidement.

Une passion qui investit sa vie

« Mon opiniétreté me fait dire, au début
des années 2000, que je pourrais vivre
de ma passion. Mes deux enfants volent
des leurs propres ailes, au propre et au
figuré : Mon fils est devenu pilote de
ligne I A 50 ans, je me dis simplement
pourquoi pas ¢ ».

Le changement, le développement, la
mutation dans |'aviation générale 1é-
gere et notamment |'essor du monde
de I'ULM confortent Silvio dans la créa-
tion de sa société : Silvair nait en 2005.
Du simple baptéme de l'air au voyage
d'entreprise, en passant par ['‘événe-
mentiel et la découverte touristique,
I'entreprise est basée a Chétellerault.

www.dair-contact.com

« Forza ltalia, Vive la France »

Silvio devient importateur et distributeur
de la gamme Pioneer, de Alpi Aviation,
agent de Tecnam France de la gamme
ULM mais aussi avion et importateur du
Trial de N.Groppo. Avec ces appareils,
au-deld de la vente, il assure la forma-
tion au brevet de pilote.

« Forza ltalia, Vive la France ! » : C'est
ainsi que Silvio aime & terminer ses com-
mentaires & chaque belle démonstra-
tion. « Mes avions sont importés d’ltalie.
Lhomme n’était pas fait pour voler, mais
Léonardo da Vinci était Italien ! »

« La sécurité doit primer
avant tout »

« Dans la troisiéme dimension, il faut
apprendre & anticiper les difficultés,
analyser les données et les possibi-
lités, et cela rapidement | S’appuyer
sur nos connaissances afin d’éviter les
dangers, ne rien prendre & la légére,
voild les premiéres régles qui doivent
s’inscrire dans toute bonne formation »
insiste |'instructeur.

www.air-contact.com

Communiquer le virus ¢
de Vaviation :

Silvio aime & raconter : « Je me régale de
voir mes passagers qui en prennent plein
les mirettes devant des paysages magni-
fiques. Personne d’autre n’a cette chance
de pouvoir découvrir des étendues telles
qu’on peut les admirer & bord d’un petit
avion ou d’un hélico ! Leurs yeux ébahis
sont ma récompense. & l'investissement 3

¢

L

en temps que constitue ma nouvelle ac-
tivité professionnelle... »

Bientét, la classe 6 ULM permetira, de '
commercialiser des hélicos.et propo
un cursus de formation-spécifique.
liens les nouveaux appareils... cela v
de soit | \

Sandrine Vadrot-Morel
Yo |

Contac

Tél. 05 49 90 20 78

www.silvair.fr

AIR CONTACT - DECEMBRE 2010 9





